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南通海外商务分销流程
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分销渠道的概念可以从三个要点理解： 1、分销渠道的起点是生产者，终点是消费者或者用
户。销售渠道作为产品据以流通的途径，就必然是一端连接生产，一端连接消费，通过销售渠道
把生产者提供的产品或劳务，源源不断地流向消费者。在这个流通过程中，主要包含着另种转移：
商品所有权转移和商品实体转移。这两种转移，既相互联系又相互区别。商品的实体转移是以商
品所有权转移为前提的，它也是实现商品所有权转移的保证。 2、分销渠道是一组路线，是由生
产商根据产品的特性进行组织和设计的，在大多数情况下，生产商所设计的渠道策略充分考虑其
参与者——中间商。 3、产品在由生产者向消费者转移的过程中，通常要发生两种形式的运动：
一、作为买卖结果的价值形式运动，即商流。它是产品的所有权从一个所有者转移到另一个所有
者，直至到消费者手中。二、伴随着商流所有发生的产品实体的空间移动，即物流。商流和物流
通常都会围绕着产品价值的实现，形成从生产到消费者的一定路线或通道，这些通道从营销的角
度来看，就是分销渠道。海外物流仓储，分销业务欢迎选凡高！南通海外商务分销流程

作为大多数对于依靠以分销为主要销售渠道的企业来说，随着企业业务的不断扩展，不少企
业的分销网络遍及全国各地。分销商既是他们的合作伙伴，又是他们市场、销售、服务的前沿驻
地。所以能够及时地了解分销商的运作情况，给予稳定必要的协作是每一家企业期望的目标。通
过分销管理，可以使企业在供应链管理中具备强有力的宏观调控能力，可为客户方提供完整的交
易、货物、资金、票据等信息综合管理功能。在减少手工业务处理，促进各个部门信息共享，对
于企业实现以需定产、减少库存、提高竞争力等方面有着重要的意义。无锡海外保险的分销加盟
海外物流仓储，分销业务欢迎选凡高，不会让你失望！

准许供应商获取顾客交易的数据有利于促进营销渠道更好地协调。通过电子方式了解公司的
顾客们订购了什么，供应商可以精确地知道什么时候运送原料来满足需求，使之可以减少手头的
库存，这就降低了公司的运输成本，使其更具有竞争力。例如，沃尔玛与宝洁公司和其他生产商
交换有关库存量和产品获取性的数据，因而建立了伙伴关系，使所有它的供应链成员的竞争优势
机会获取利益。由于因特网提供了必需的积极合作和沟通，供应链的管理得到了加强。

1.分销的概念： 我们似乎都明白批发目前已经很少见，取而代之的名词就是分销。明面的含
义就是分着去销售，由此大家就该清楚销售中，针对下家情况已有设计，这并非胡乱销售，是早
已布局的销售，商家更是具有服务终端这样一层意思在里面。其实我们从管理与计划方面，可以
把这个商家划分为分销与批发。 2.批发的概念： 再早以前人们对商人的称呼就是批发商，伴着
社会发展，这个名词逐渐淘汰。所谓批发实际上针对货物整批的购销，如此毫无计划，只为商品
买卖，根本不存在管理与控制。因此批发商不存在服务终端，更没有相应的做法。如果有海外分
销需求欢迎找江苏凡高电子商务！
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直接分销渠道的缺点： ①在产品和目标顾客方面：对于绝大多数生活资料商品，其购买呈小
型化、多样化和重复性 。生产者若凭自己的力量去广设销售网点，往往力不从心，甚至事与愿违，
很难使产品在短 期内分销，很难迅速占领或巩固市场，企业目标顾客的需要得不到及时满足，势
必转移方向购买其他厂家的产品，这就意味着企业失去目标顾客和市场占有率。 ②在商业协作伙
伴方面：商业企业在销售方面比生产企业的经验丰富，这些中间商了解顾客的需求和购买习性，
在商业流转中起着不可缺少的桥梁作用。而生产企业自销产品，就拆除了这一桥梁，势必自己去
进行市场调查，包揽了中间商所承担的人、财、物等费用。这样 ，加重生产者的工作负荷，分散
生产者的精力。更重要的是，生产者将失去中间商在销售方面的协作，产品价值的实现增加了新
的困难，目标顾客的需求难以得到及时满足。如果有海外分销需求欢迎找江苏凡高！电商分销服
务

海外物流仓储，分销业务欢迎选凡高，诚信合作！南通海外商务分销流程

在生产者与生产者之间：当生产者以直接分销渠道销售商品，致使目标顾客的需求得不到及
时满足时，同行生产者就可能趁势而进入目标市场，夺走目标顾客和商品协作伙伴。在生产性团
体市场中，企业的目标顾客常常是购买本企业产品的生产性用户，他们又往往是本企业专业化协
作的伙伴。所以，失去目标顾客，又意味着失去了协作伙伴。当生产者之间在科学技术和管理经
验的交流受到阻碍以后，将使本企业在专业化协作的旅途中更加步履艰难 ，这又影响着本企业的
产品实现市场份额和商业协作，从而造成一种不良循环。南通海外商务分销流程

江苏凡高电子商务有限公司是一家有着雄厚实力背景、信誉可靠、励精图治、展望未来、有
梦想有目标，有组织有体系的公司，坚持于带领员工在未来的道路上大放光明，携手共画蓝图，
在江苏省等地区的商务服务行业中积累了大批忠诚的客户粉丝源，也收获了良好的用户口碑，为
公司的发展奠定的良好的行业基础，也希望未来公司能成为*****，努力为行业领域的发展奉献出
自己的一份力量，我们相信精益求精的工作态度和不断的完善创新理念以及自强不息，斗志昂扬
的的企业精神将** 江苏凡高和您一起携手步入辉煌，共创佳绩，一直以来，公司贯彻执行科学管
理、创新发展、诚实守信的方针，员工精诚努力，协同奋取，以品质、服务来赢得市场，我们一
直在路上！


